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C A CONSULTORIA
INTERNACIONAL

01 - POSICIONAMENTO

Internacionalizar nao é Vender para fora. E Chegar ad outro

mercado sabendo ler o governo, a cultura, o comprador e o

: \
T'1SCO antes d€ sentar a mesa.

QUEM SOMOS

Uma consultoria boutique de
negécios internacionais

Atendimento conduzido pessoalmente pela
fundadora.  Cada projeto recebe leitura

estratégica sénior do diagnostico a execugao.

CA CONSULTORIA INTERNACIONAL

O QUE FAZEMOS

Preparamos empresas para
decidir e operar em outro
mercado

Diplomacia empresarial, inteligéncia geopolitica,

entrada em mercados, importacao estratégica e

soft landing de empresas estrangeiras no Brasil.

COMO FAZEMOS

/ A .
Com metodo, Campo ¢ transito
institucional
Metodologias proprias, presenca fisica nos
corredores e mercados em que atuamos e

interlocucao com governos, camaras, academia e

entidades setoriais.
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02 A FUNDADORA C A CONSULTORIA
! INTERNACIONAL

Charmaine Alves

INTERNATIONAL BUSINESS STRATEGIST - FUNDADORA E CEO

Mais de duas décadas em relacdes internacionais, comércio exterior e estratégia de internacionalizacdo, entre o setor
publico, a academia e a iniciativa privada. Conduz pessoalmente os mandatos da CA e prepara produto, discurso e

relacionamento antes que a empresa esteja diante de compradores, parceiros e governos.

/ = . . A .
Professora d€ pos—graduagao Pesqulsadora Assocmda SCHIOI'
Relacdes Internacionais, Institucionais e Governamentais RBCIP
Fundadora do CDN Ex-vice-presidente
Circulo Diplomatico de Negdcios: comunidade qualificada de Camara Empresarial Internacional de Brasilia

empresarios, representantes institucionais e governamentais e
demais profissionais da area de negdcios

. A . A . A . . A .
Planejamento economico de Rondonia Referéncia em Corredores Bioceanicos
Desenvolvimento do plano de ambiente de negdcios domeéstico e Viagem rodoviaria pelo Corredor Bioceanico de Capricornio
internacional de Ronddnia e de 15 de seus municipios representando o Governo de MS e seus empresarios, com entes

diplomaticos do Brasil e reunides de negocios e governamentais no
Paraguai, Argentina e Chile

DO+ Halal 3

anos em relagdes internacionais e comércio formagdo em Mercado Halal - CNA - escritorios: Campo Grande - MS,
exterior FAMBRAS Presidente Prudente - SP e S&o Paulo - SP

03 / 14



C A CONSULTORIA 03 . ATUACAG
INTERNACIONAL ! ¢
DUAS DIRECOES, DUAS METODOLOGIAS

Levamos o Brasil ao mundo e trazemos o mundo ao Brasil

Poucas consultorias operam nos dois sentidos do fluxo internacional. A CA opera, e cada direcdo tem método proprio, porque

exportar e receber uma empresa estrangeira exigem leituras, riscos e interlocutores diferentes.

Brasil - Mundo Mundo — Brasil

EXPORT.ACAO IMPORT.AGCAO E SOFT LANDING

Para empresas brasileiras que querem exportar com estratégia, e nao por Para empresas e investidores estrangeiros que querem importar, se instalar

oportunidade isolada. ou investir no Brasil com seguranca.

— Diagnostico de prontidao — Escolha de mercado-alvo e canais — Leitura doambiente regulatério — Mapeamento de parceiros e

exportadora brasileiro fornecedores

— Adequacao regulatdria e cultural — Representacao e diplomacia — Estruturagdo da chegada e da — Interlocucao institucional local
empresarial operacao
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C A CONSULTORIA
INTERNACIONAL 04  METODOLOGIA
EXPORT.ACAO . METODOLOGIA PROPRIETARIA

Cada fase entrega uma decisao, nao um relatério. A empresa so

Cinco fases, do diagnostico a
Cons OZi&Zag:dO no mercado e e s o e e

I I [11 IV

. / . ~ . . . .
Diagnostico Estruturagdo e Preparo  Canais ¢ Mercado-Alvo  Diplomacia Soft Landmg e

/ . . . ~

Estrategico Empresarial Consolidag¢ao
Prontidao da empresa, do Adequacgao regulatoria, Escolha fundamentada do Aproximacgao institucional, Instalagcao no destino,
produto e da equipe. Onde ha certificacdes, classificacao fiscal, mercado, leitura geopolitica e rodadas, feiras e missdes, com acompanhamento dos
potencial reale o que precisa precificacao internacional e culturale mapeamento de a empresa representada e primeiros contratos e
mudar antes de sair. material comercial. distribuidores e compradores. preparada para negociar. construcao de presenca

duradoura.

Import.Agao segue a mesma légica de fases, aplicada ao caminho inverso: da analise do fornecedor e do produto estrangeiro a chegada segura ao mercado brasileiro.
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C ﬁ CONSULTORIA
INTERNACIONAL

LINHAS DE SERVICO

Um pO]ftf(/)hO para C&ld&l momento da

internacionalizagﬁo

01

EXport.Agﬁo

Metodologia proprietaria de exportacdo em
cinco fases, com entregas decisérias em cada
etapa.

05 - PORTFOLIO

Da pergunta pontual de um diretor ao mandato completo de
entrada em mercado. Os servicos podem ser contratados

isoladamente ou combinados em um projeto Unico.

02 03

Import.Acdo e Soft Landing

Diplomacia Empresarial

Importacao estratégica e instalacdao de Representacdo dos interesses da empresa junto

empresas e investidores estrangeiros no Brasil. a governos, camaras, compradores e parceiros

no exterior.

04
Radar GeoAssets

Inteligéncia geopolitica aplicada: acordos,
corredores logisticos, risco-pais e janelas

comerciais.

05
Delegag¢des, Feiras e Missoes

Preparacao, agenda qualificada e
representacao de empresas em feiras, rodadas
B2B e missdes internacionais.

Conselho Pontual

Aconselhamento estratégico para uma decisao
especifica, com roteiro objetivo e indicagao de
parceiros de execucao.
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C A CONSULTORIA
INTERNACIONAL

ALEM DO NUCLEO

Trés frentes para quem Op€V&l cnere

pdl/S€S

OI
Mobilidade Executiva

EM PARCERIA COM A VILLIERS

Coordenacao de voos executivos fretados para
agendas que nao admitem atraso, com
privacidade, previsibilidade e curadoria de

opcdes no Brasil e no exterior.

06 - FRENTES COMPLEMENTARES

Frentes que nasceram da demanda dos proprios clientes:

executivos, familias, investidores e marcas de alto padrao que

precisam de mais do que uma estratégia de mercado.

02

Mobilidade e Patrimonio

INTEGRADA AO SOFT LANDING

Leitura do mercado imobiliario para
expatriados, executivos e investidores em
instalacdo no Brasil, para que a decisao

patrimonialacompanhe a decisao de negdcio.

. /. ~ . / . ~
Mesmo p?“ll?ClPlO em dedS as fI'CH[CS.' C]ngHOS[Z.CO antes L']d execucao.

03
Alto Padrao Internacional

DESIGN, BELEZA E BEM-ESTAR

Nas duas direcbes. marcas brasileiras
preparadas para mercados externos e marcas
internacionais de alto padrdao que chegam ao

consumidor brasileiro.

PADRAO CA
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C A CONSULTORIA 07 - FEIRAS E MISSOES
INTERNACIONAL '

DELEGACOES EM EVENTOS INTERNACIONAIS

ANTES DURANTE DEPOIS
° . A . Y
A f‘e 11‘3 Comega antes do Intehgenc1a C preparo Agenda quahﬁcada Desdobramento
b Briefing de mercado e do setor no Reunides B2B conduzidas ou Relatdrio de oportunidades por
em arque pals-sede acompanhadas empresa
‘ ‘ Selecao de expositores e Visitas técnicas a industrias, Follow-up estruturado dos
A maior parte das empresas volta de uma feira compradores-alvo varejo e centros de distribuicao contatos
internacional com cartdes de visita e poucos negdcios. O
. . Agenda B2B pré-agendada Encontros institucionais e com Priorizacdo de mercados e canais
problema raramente é o evento. E chegar sem saber com )
camaras
quem falar, o que perguntar e o que fazer depois. Preparo do discurso e do material Caminho para um projeto de
Leitura cultural e de protocolo entrada

A CA vransforma a presenga em uma feira em
d d [ s . . O QUE A CA ASSINA LOGISTICA COM ESPECIALISTAS
uma agenda de negocios com comego, meio e

A camada estratégica da delegacao: inteligéncia, Viagem, hospedagem e traslados ficam

desdobramento. _ e i . " .
curadoria de contatos, agenda técnica e de negdcios, com agéncias especializadas, escolhidas e

representacao e acompanhamento pds-evento. coordenadas pela CA conforme o perfil de

cada grupo.
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C A CONSULTORIA 08 DIFERENCIAIS
INTERNACIONAL 2 i
POR QUE A CA

O quc nao se aprende cm VeléltéViO

|

Presenga dG campo

O  Corredor Bioceanico  de
Capricoérnio foi percorrido por terra,
de Campo Grande aos portos do
Pacifico no Chile. A CA fala dos
corredores € mercados em que

atua porque esteve neles.

11

[eitura geopoHtica e
cultural

Acordos, riscos, protocolos e
sensibilidades culturais lidos antes
da decisao comercial, para que o
cliente entre no mercado certo,

pelo caminho certo.

111

A o
Transito
institucional

Experiéncia no setor publico, na
academia e em  entidades
empresariais. A CA sabe como
governos, camaras e associagoes

funcionam por dentro.

IV

Mercados que exigem
adapracio

Formacao em Mercado Halal para orientar
empresas que miram paises islamicos, além
de experiéncia com certificacbes e

adequacao regulatoéria na Unido Europeia.
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C A CONSULTORIA
INTERNACIONAL

FRENTES DE ATUACAO

Base no Centro-Oeste, Ol

olhar global

A CA nasceu em Mato Grosso do Sul, no ponto de partida do 02
Corredor Bioceanico, e opera hoje a partir de Campo Grande,

Presidente Prudente e Sao Paulo.

O3

04

CAMPO GRANDE - MATO GROSSO DO SUL

09 - CEOGRAFIA

Ameérica do Sul e Corredor Bioceanico

Paraguai, Argentina e Chile: integracao logistica, acesso ao Pacifico e oportunidades

para o agronegocio e a industria do Centro-Oeste.

Europa

Entrada de produtos brasileiros de valor agregado, com atencgao a certificagcdes, registro

regulatorio e selecao de distribuidores.

Golfo e mercados islamicos

Preparo de marcas brasileiras para o mercado saudita e do GCC, com leitura Halal e de

protocolo cultural.

Asia - em desenvolvimento

Sourcing e importacao estratégica, acompanhando as novas ondas de produtos
asiaticos que chegam ao consumidor brasileiro.
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C A CONSULTORIA
INTERNACIONAL
CASO DE EXPORTACAO - COSMETICOS

Uma industria brasileira de
COSTNELICOS c&zpilares umo a Europa

O DESAFIO O QUE A CA ENTREGOU

Ampliar a presenca europeia de uma marca com produto Enquadramento aduaneiro
competitivo, em um setor marcado por exigéncias

regulatorias rigidas e por distribuidores de reputacao

desigual, Inteligéncia de mercado
CUTOpCU

Antes ’JIC UCHJICT H'ldiS, era pI’CCl'SO Sdlk’)' com quem

Due diligence de parceiro
vender.

Estratégia de expansao

10 CASO

Cliente preservado por confidencialidade. Industria

com

exportacdes para o Leste Europeu e registro na Uniao Europeia

em andamento.

Classificacao fiscal e leitura do Radar Siscomex, para que a

operacao saisse do Brasil sem ruido.

Mapeamento de mercados, exigéncias e canais, cruzado com o

posicionamento da marca.

Investigacao de um distribuidor no Reino Unido classificado como
de alto risco, antes de qualguer compromisso comercial.

Base para a promocao comercial na Uniao Europeia apods a
conclusao do registro regulatoério.

11
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C A CONSULTORIA
INTERNACIONAL

CDN - CIRCULO DIPLOMATICO DE NEGOCIOS

Uma comunidade curada de
inteligencia e negocios

Fundado e conduzido por Charmaine Alves, o CDN redne empresarios,
representantes institucionais e governamentais e profissionais de negdocios
internacionais em torno de leitura qualificada de cenario e de oportunidades

concretas.

INTELIGENCIA

11 - COMUNIDADE

Analises geopoliticas e de mercado produzidas pela CA e discutidas

entre pares.

RELACIONAMENTO

Acesso a uma rede selecionada,

ambiente de confianca.

OPORTUNIDADE

com critério de entrada e

Canal de divulgacdao qualificada para missoes, feiras, rodadas e

agendas bilaterais.
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C ﬁ CONSULTORIA
INTERNACIONAL
MODELOS DE ENGAJAMENTO

Quatro formas d€ C?”&ibdlhd?” CONoOSCco

OI 02 073

12 . COMO TRABALHAMOS

Todo mandato comega com escopo, entregas e critérios de
decisao definidos por escrito. A execucao so € desenhada depois

que o diagndstico mostra o caminho.

04

Diagnéstico e pré—projeto Projeto de €Xecucao Acompanhamento continuo Parcerias institucionais

Leitura estratégica da empresa e do Conducdo das fases de entrada em  Assessoria mensal para empresas ja em  Programas conjuntos com organizadoras

mercado-alvo, com recomendacao mercado, importacdo ou soft landing, operacdo internacional que precisam de de feiras, camaras, entidades setoriais e
fundamentada de ir, esperar ou mudar com entregase marcos definidos. leitura estratégica recorrente. governos para preparar e representar
de rota. grupos de empresas.

T /) b
“Z\/C’nhl,l'mﬂ C”lp')"t’Sd sentara a mesa sem estar pronm pam ela. ’

COMPROMIS
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C A CONSULTORIA
INTERNACIONAL
PROXIMO PASSO

Vamos desenhar o seu oy b
proximo mercado

E-MAIL contato@caconsultoriainternacional.com

TELEFONE +55 (11) 98871-7676

SITE WWWw.caconsultoriainternacional.com

ENDERECO Av. Afonso Pena, 5723, sala 1504 - Ed. Evolution - Campo Grande-MS

ESCRITORIOS Campo Grande-MS - Presidente Prudente-SP - Sao Paulo-SP

Charmaine Alves

CA CONSULTORIA INTERNACIONAL ! (%
[ -

ESCRITORIO CA - CAMPO GRANDE-MS



